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L'activité se déroulera au Centre des arts
populaires de Nicolet

L'événement exclusif pourra accueillir 150
personnes

Les invités sont attendus pour 9n30
Réseautage, café et collation jusqu’a 10h
Mise a jour économique de 10h a 13h

13h Lancement de la Revue Focus 2027
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Mention d d‘autres moments durant Il'année

financiere de la Chambre.

Votre logo sur la diapositive d’'accueil dans la salle et
lors de la pause de réseautage.

Mention de votre partenariat (en ordre d’importonce)
sur les réseaux sociaux de la Chambre.

Logo dans l'infolettre spéciale.
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Visibilité de scéne et reconnaissance :

» Exclusivité sectorielle : Seul partenaire de votre domaine
d'activité pour cet événement.

 Allocution d'ouverture : Prise de parole prioritaire pour accueillir
la communauté d'affaires au début du brunch.

 Affichage de scéne : Emplacement privilégié de votre image de
marque sur la scéne principale et votre logo sur les diapositives.

» Vidéo : Vidéo promotionnelle tournée avec la Chambre et
diffusée sur les réseaux de cette derniere.

Rayonnement et archivage :

e Relations de presse : Citation officielle et logo dans le
communiqué de presse officiel.

* Visibilité photographique : Votre logo apposé sur les photos
professionnelles de I'événement utilisées pour les publications
post-événement.

* Empreinte numeérique : Archivage permanent sur la page dédiée
du site web de la CCICQ.

Présence opérationnelle :

* Identification des convives : Votre logo sur les étiquettes de tous
les participants et sur les images promotionnelles de
'événement.

e Accés VIP : Une entrée gratuite incluse avec la possibilité d'étre
assis & I'une des tables assignées aux invités.

« Affichage physique : Votre affiche déroulante (roll-up) installée
stratégiquement dans la zone de réseautage.

Le point fort : Ce partenariat assure une visibilité maximale. En
associant sa marque a l'ouverture officielle de 'année économique,
le partenaire affiche son soutien au développement économique du
territoire et son positionnement stratégique auprés de lensemble de
la communauté d'affaires présente.
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Visibilité de scéne et reconnaissance:

e Annonce de votre parteneriat au micro : Votre partenariat sera
annoncé officiellement au micro par la direction lors de
'événement.

o Affichage de scéne : Affichage de l'entreprise sur la scéne du
Nouvel An Economique.

e Vidéo: Vidéo promotionnelle tournée ovec [o]
présenter et mentionner votre parte

mlbre pour vous

Rayonnement et archi
e Relations de
e Présenc positives de

Présence opér
e Accés VIP :
assis d l'une d

uite incluse avec la possibilité détre
les assignées aux invités.

Le point fort : Ce partenariat offre un rayonnement de premier plan
pour les organisations souhaitant affirmer leur appui au
développement économique régional. Il garantit une présence
visuelle constante sur scéne ainsi qu'une visibilité proactive avant et
apres I'événement via nos plateformes numériques et médiatiques.
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Visibilité et controle de zone :

e Exclusivité de la zone d'entrée : Positionnement unique et
prioritaire dés l'arrivée des participants.

e Prise de présences : Votre équipe accueille les convives et gére
l'enregistrement, vous permettant un contact direct et
personnalisé avec chaque participant.

o Affichage physique : Installation de v
(roll-up) directement a l'accuei

iche déroulante

Identification et
¢ Identific s étiquettes

e Acquisitio ste de présence
pour une g apres I'événement.

Le point fort : C tenariat est une pépite stratégique pour le
développement des affaires. En gérant laccueil, le partenaire
sassure d'étre le premier visage associé a I'événement et repart
avec un outil de prospection inestimable : une liste compléte des
décideurs présents.




Visibilité et animation terrain :

e Emplacement stratégique : Mise a disposition d'une table dans
la zone principale de réseautage de Iévénement.

 Interactivité : Possibilité d'animer votre espace via du matériel
promotionnel ou l'organisation d'un tirage (non monétaire) pour
engager les participants.

e Présence active : Accés direct aux décideurs durant toutes les
périodes de réseautage prévues au programme.

Engagement logistique :
e Disponibilité : Présence d'un représentant a votre kiosque requise durant la
totalité des blocs de réseautage pour maximiser les opportunités de
contacts.

Le point fort : Ce partenariat est une pépite de marketing relationnel.
Il permet au partenaire de sortir de l'affichage statique pour entrer
en conversation directe avec ses prospects. C'est 'option idéale pour
démontrer un savoir-faire ou un produit de maniére tangible dans
un événement ou les décideurs veulent prendre de bonnes décisions
économiques.




Visibilité de ciblée et reconnaissance:

o Affichage ciblé : Présence de votre logo sur le buffet et a la
station café, points de rencontre incontournables durant les
blocs de réseautage.

e Reconnaissance vocale : votre soutien au
micro lors de | nt votre marque

égique au coeur
parrainant les stations
che comme le facilitateur
la fluidité des échanges entre les
décideurs pré




Visibilité et interaction aux tables :

* Présence visuelle constante : Votre logo est affiché sur le carton
de consultation distribué & toutes les places des participants,
ainsi que sur tous les centres de tables. Un code QR menant
directement & votre site web ou le lien de votre choix sera
également disponible sur les tables.

e Participation active : Les invités manipulent directement le
support pour répondre a la question de la Chambre sur les
priorités économiques de 'année.

e Exclusivité de salle : Partenariat limité & un maximum de 3
entreprises seulement pour Jlensemble des tables de

'événement.

Le point fort : Ce partenariat transforme le partenaire en un acteur
clé de I'événement. Au-deld du décor, il devient le facilitateur de la
voix des membres, occupant une position d'écoute et dinfluence
stratégique au coeur méme des échanges entre les décideurs.
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